
    Account Manager – Warszawa
        miejsce pracy: Warszawa 

Osoba zatrudniona na tym stanowisku będzie odpowiedzialna przede wszystkim za:
•  Nawiązywanie i utrzymywanie relacji z klientami;
•  Realizację celów sprzedażowych;
•  Sporządzanie ofert handlowych i projektów umów;
•  Monitorowanie realizacji zleceń;
•  Terminowość spłat należności za realizację zamówień;
•  Kreowanie przyszłych działań handlowych i udział w tworzeniu strategii sprzedaży.

Od Kandydatów oczekujemy:
•  Doświadczenia na podobnym stanowisku;
•  Wiedzy z zakresu poligrafii i materiałów POS;
•  Wysokiej efektywności w działaniu i bardzo dobrej organizacji pracy;
•  Biegłej znajomości języka niemieckiego lub/i angielskiego – warunek konieczny;
•  Skrupulatności, zaangażowania oraz rzetelności;
•  Gotowości do wyjazdów służbowych;
•  Czynnego prawa jazdy kat. B.

Oferujemy:
•  Pracę w stabilnej i renomowanej firmie w branży poligraficznej;
•  Stabilne zatrudnienie na podstawie umowy o pracę;
•  Możliwość rozwoju w strukturach firmy;
•  Szkolenia podnoszące kompetencje zawodowe;
•  Prywatną opiekę medyczną z atrakcyjnym dofinansowaniem;
•  Narzędzia niezbędne do wykonywania pracy (telefon, laptop, samochód służbowy);
•  Grupowe ubezpieczenie na życie.


